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Una plataforma completa de gestidon de
flotas, lista para ofrecerse bajo su marca.
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Confiable. Escalable.
Mas facil.

Lance su propia solucion de gestion de flotas sin el costo
ni la complejidad de desarrollarla usted mismo. Con
una plataforma totalmente de marca blanca, soporte
dedicado e innovacion continuq, le brindamos la
tecnologia y el respaldo que necesita para crecer con

confianza bajo su propia marca.



No todaslas
plataformas de ~ _
marca blanca son
realmente de
marca blanca

Elegir al proveedor equivocado puede
poner en riesgo su reputacion y las
relaciones con sus clientes.

Algunas plataformas prometen ofrecer
una solucion de marca blanca, pero aun asi
dejan su negocio expuesto por medio de:

€ Lamarca visible del proveedor
€ Una experiencia del cliente inconsistente
€ Soporte limitado cuando surgen problemas

& Fallas del servicio que repercuten en su negocio

Su nombre aparece en la plataforma, y su reputacion respalda cada
experiencia del cliente.




e e Su plataforma lleva su hombre
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La tecnologia permanece detrds de escena
mientras su marca ocupa un lugar central.




Una plataforma totalmente de marca blanca le
brinda la tecnologiaq, la flexibilidad y el soporte
hecesdarios para:

& Lanzar mas rapido
Ingresar en nuevos mercados con una plataforma lista para

iImplementarse.

& Proteger las relaciones con sus clientes
Su marca permanece visible durante toda la experiencia del cliente.

Escalar con confianza

€ Atender flotas en crecimiento e incorporar nuevas soluciones a
medida que evoluciona la demanda.

Su ventaja
competitiva

Fortalezca su presencia en el mercado

Mantenerse competitivo

& Ofrecer a sus clientes tecnologia en mejora continua sin tener que
desarrollarla usted mismo.

sin asumir la carga del desarrollo de

ft Usted se concentra en hacer crecer su negocio mientras la plataforma
software.

Impulsa su evolucion continua.



Su solucion de marca blanca va mas alla de la
propia plataforma:

SU LOGO AQui
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identidad de su empresa.

¢ Material de marketing

Materiales personalizables que su equipo puede editar

y compartir con clientes potenciales.

4 Recursos para clientes
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Informacion con su marca que facilita la incorporacion

y la resolucion de problemas.

Herramientas
con su marca
para su equipo

Presente, incorpore y brinde soporte

Cada recurso refuerza su marca y ayuda a su equipo d
atender a los clientes con mayor eficacia.

a sus clientes con materiales que
parezcan propios.



Caso de uso: adaptacion de la
plataforma para un nuevo mercado

Como un socio adaptod la plataforma para un nuevo segmento de clientes.

El desafio

El socio identificd una nueva oportunidad de mercado, pero la configuracion existente
de su plataforma incluia mas funcionalidades de las que esos clientes necesitaban.

Como ayudo la plataforma

& Trabajo con el socio para comprender el nuevo mercado

¢ Identificé las funcionalidades que necesitaban sus clientes potenciales
¢ Simplifico la experiencia del usuario

& Configuré la plataforma para la nueva oferta del socio

El resultado

El socio recibid una configuracion de plataforma especifica y personalizada que
podia presentar al nuevo mercado bajo su propia marca.

La marca blanca brinda a los socios la flexibilidad de adaptar su oferta a medida
que evolucionan los mercados y las necesidades de los clientes.



Una plataforma. Maltiples
soluciones.

Amplie su oferta de servicios a medida que evolucionan las
necesidades de sus clientes.

Elija las soluciones que su mercado necesita hoy e incorpore mds a medida que

crece su ﬂEQDCiDI

Rastreo de vehiculos en tiempo real
Gestion de combustible

Monitoreo del comportamiento del conductor

¢
4
4
¢ Videotelematica
4 Mantenimiento de flotas
&

Informes y alertas personalizadas

Atienda a empresas de todos los tamanos bajo una marca consistente.




¢Listo para
crecer bajo su
propia marca?

Ofrezca tecnologia confiable de gestion de flotas
manteniendo su marca en el centro de cada relacion
con sus clientes.

Reserve una demostracion en vivo o hable

hoy con un consultor de producto. JR——




